ALZURA com

Automotive B2B Marketplace & Procurement Platform

PERSMEDEDELING

Prijsontwikkelingen in beeld en verkoopgesprekken professioneler voeren

ALZURA ondersteunt handelaren met krachtige tools voor prijsinzicht en
klantadvies

Kaiserslautern, 16.04.2025: Tijdens het seizoen voor bandenwissels profiteren

zakelijke handelaren op het ALZURA B2B-platform van functies die verkoop en
prijsbepaling vereenvoudigen. Het prijsinzicht biedt een transparant overzicht van de
prijsontwikkeling van banden, terwijl de adviesmodus de interactie met klanten
optimaliseert.

Bandenprijzen fluctueren bijna dagelijks, vooral tijJdens het conversieseizoen. Om
dealers een betere oriéntatie te bieden, is er een prijsinzicht beschikbaar dat de
ontwikkeling van de afgelopen drie maanden laat zien. Op de detailpagina van een
band vinden dealers naast de productafbeelding en het bandenlabel een
vergrootbare prijsgrafiek. Als je met de muis over de prijslijn beweegt, kun je de
exacte prijs op een specifieke datum zien. De gegevens worden dagelijks bijgewerkt,

zodat de laatste prijsbewegingen altijd zichtbaar zijn.

ALZURA Tyre24 gebruiken als verkooptool

Het platform dient niet alleen voor de inkoop van banden, velgen en
auto-onderdelen, maar ondersteunt ook bij verkoopgesprekken. De in de praktijk
bewezen adviesmodus stelt handelaren in staat om alle inkoopprijzen te verbergen,
zodat eindklanten het platform kunnen bekijken zonder inzicht in de prijzen voor de
handelaar. “Hierdoor kan de verkoper het volledige aankoopproces samen met de
klant doorlopen — van het zoeken naar een product tot en met het plaatsen van de

bestelling,” legt Michael Saitow uit, oprichter en CEO van ALZURA AG. Daarnaast
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kunnen geregistreerde gebruikers vijf verschillende prijsgroepen aanmaken om
individuele consumentenprijzen te berekenen. Het systeem berekent automatisch de

eindprijs inclusief btw op basis van de inkoopprijs en de gekozen marges.

Offertes afdrukken en verzenden

Als een klant een keuze voor een bandenproduct heeft gemaakt, kunnen handelaren
met de functie “Offerte afdrukken/verzenden” met één klik een aanbieding maken.
De looptijd van de offerte kan individueel worden ingesteld via een keuzemenu. De
voltooide offerte kan worden afgedrukt of direct per e-mail naar de klant worden

verzonden.

Over ALZURA

ALZURA B2B Marketplace is een merk van ALZURA AG, een internationaal opererende
IT-onderneming uit Kaiserslautern met 300 medewerkers op meerdere Europese locaties. Op het
ALZURA platform wordt een beeld geschetst van de automotive aftermarket in de segmenten banden,
velgen, auto-onderdelen en accessoires. Als toonaangevend platform in de B2B-onderdelenhandel
verbindt ALZURA 2.000 leveranciers met 40.000 potentiéle kopers in negen Europese. Het doel van
ALZURA Tyre24 is om gevestigde marktpartijen een platform te bieden waarmee zij eenvoudig hun
relevante doelgroep kunnen bereiken en hun marktgebied kunnen uitbreiden tegen aantrekkelijke
verkoopcommissies. Aankoop via ALZURA is uitsluitend voorbehouden aan geregistreerde zakelijke
klanten tegen een laag maandelijks bedrag. ALZURA biedt dus een ideale omgeving voor het

doelgericht met elkaar in contact brengen van toeleveranciers en afnemers uit de automobielsector.
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