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Sinds 2002 op de markt

Tyre24 viert hun 15-jarig bestaan

Kaiserslautern, den 26.09.2017: De B2B-marktplaats Tyre24.com viert zijn 15-jarige

jubileum. Van start-up tot markt aanvoerder: Zo laat zich de geschiedenis, de tot
SAITOW AG behorende Tyre24.com samenvatten. Het succesverhaal begon in
2002 als Michael Saitow, oprichter en CEO van de SAITOW AG, zijn visie van een
perfecte raakvlak tussen de banden en de bandenhandel geimplementeerd had.
Rond het begin van het Millennium heeft Michael Saitow opgemerkt, dat de markt
op het Internet in dit segment nog totaal openstond. Online winkelen was nog in de
kinderschoenen, maar het was hem was duidelijk dat via internet men geld kon
verdienen. Toen hij het platform ontwikkelde, dook Google net in Europa op. Het
doel was, processen die zoals in een inkoopbedrijf lopen - zoals bijvoorbeeld een
prijsvergelijking - om te zetten op een platform en over te dragen naar het digitale
tijdperk en deze handel tegen eerlijke condities beschikbaar te stellen. Dus
daarmee was de oorspronkelijke gedachte bij Tyre24 quasi een geestelijke
overdracht van de voormalige muziek exchange Napster op de bandenindustrie:
een software, die potentiéle kopers en aanbieders samenbrengt. Op 23 augstus
2002 om 15:41 uur was het dan zover en de eerste bestelling werd geplaatst. In de
laatste 15 jaren ontwikkelde zich Tyre24.com uiteindelijk tot de grootste marktplaat
in Europa met dagelijks 100.000 transacties en tijdens het seizoen en een netto
omzet van meer dan 1 miljard euro per jaar. Vandaag gebruiken in heel Europa
(Duitsland, Frankrijk, Oostenrijk, Polen, Itali€, Benelux en Spanje) meer dan 40.000

commercié€le klanten (band dealers, workshops, garages, etc.)) de gecertificeerde



portaal volgens ISO 9001 voor de aanschaf van workshop accessoires, banden,
wielen en onderdelen. Handelaren hebben het voordeel, dat ze al vanaf een
bestelhoeveelheid van €én euro genieten kunnen van de beste leveranciers
condities met beste prijsgarantie. Voor de dealer betekent dit, dat er noch een
verkoopovereenkomst noch andere prijsgroepen voor verschillende klant-groepen
bestaat. Dus het is mogelijk, dat hoge besparingen op de bestaande aankoopprijs
voor een identiek product op Tyre24 zijn. In het algemeen bestaat het assortiment
van banden-, velgen- en onderdelen uit verscheidene miljoen artikelen. Dus een
hoge productbeschikbaarheid, product verscheidenheid en lage prijzen van 2.000
Europese leveranciers zijn gegarandeerd. Afhankelijk van de geselecteerde soort
van levering worden de goederen binnen 24-48 uur na bestelling geleverd. Positief
kijkt CEO SAITOW terug op de afgelopen 15 jaar: "Natuurlijk zijn wij trots op het feit
dat onze marktplaats Tyre24 zich extreem dynamisch ontwikkeld heeft. In Duitsland
hebben we een marktaandeel in het B2B bandenbedrijf met ongeveer 50 procent,
wat betekent dat elke tweede band wordt ten minste eenmaal over Tyre24 en de
overeenkomstige white label oplossingen verkocht, dat door derden gedeeltelijk
beheerd wordt. Onze succesverhaal wilen wij met onze 300 medewerkers in de
komende jaren overal in Europa voortzetten en verdere een bevordering van de
groei van Tyre24. In focus staat nu het uitbreiden van onze marktplaats onderdelen,

dat na een succesvolle lancering in 2015 in Duitsland, nu in heel Europa online is”.

Over Tyre24
Tyre24 is een handelsmerk van SAITOW AG. Het is een internationaal opererend

IT-bedrijff uit Kaiserslautern, dat bestaat uit 300 medewerkers die vanuit
verschillende Europese plaatsen opereren. Tyre24 heeft georganiseerd dat meer
dan 2000 leveranciers door heel Europa tegen de zelfde voorwaarden en kwaliteit
hun producten leveren. Klanten hebben toegang tot een online inventaris dat een
waarde heeft van ruim 11 miljard euro. Daarnaast staan er ongeveer 250.000
verschillende banden artikelen online, een miljoen verbruiksartikelen en meer dan 4
miljoen velgenartikelen. Ook staan er stalen velgen en accessoires op het platform.

Tyre24 kan op de Europese markt op meer dan 40.000 klanten rekenen. Deze



klanten zijn bandenhandelaren, garages, dealers, servicecenters en klanten die
banden of onderdelen weer doorverkopen. Zo worden een paar van de grootste
samenwerkingsverbanden en industrieén door Tyre24 bedient. Gemiddeld worden

er meer dan 80.000 bestellingen per dag geplaatst over Tyre24 marktplaatsen.

We hopen u te mogen ontmoeten op www.tyre24.nl/be
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