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Branche erwartet gute Geschafte

Ein Viertel der Fabrikatshandler will den Winterreifenabsatz gegeniiber dem Vorjahr steigern

Dass sich das kommende Win-
terreifengeschéaft in ihren Be-
trieben ebenso gut wie im
vergleichbaren ~ Vorjahres-
zeitraum entwickelt, meinen
45 Prozent der vertragsgebun-
denen Héndler der Automobil-
hersteller und 38 Prozent der
Inhaber von Freien Werkstat-
ten. Dies ergab die Branchen-
indexbefragung der Bank
Deutsches Kraftfahrzeugge-
werbe (BDK) und der Fachzeit-
schrift nkfz-betrieb.

Ein Viertel der befragten
Fabrikatshandler rechnet sogar
mit einem steigenden Absatz-
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volumen im Winterreifenge-
schaft. Mit attraktiven Kom-
plettraderangeboten und Mar-
ketingstrategien wollen sie vor
allem den Fachmarkten wie
AT.U und den spezialisierten
Reifenfachhandlern wie Point-
S und Vergdlst Paroli bieten.
Seinen Distributionsanteil
habe der Reifenfachhandel im
letzten Jahr zwar wieder leicht
steigern konnen, erklart BRV-
Geschaftsfiihrer Peter Hiilzer.
.Doch in den zehn Jahren
zuvor musste er insgesamt 14
Prozent Marktanteil im Pkw-
Reifenersatzgeschaft einbii-
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Rund 40 Prozent der Befragten erwarten, dass der Winterreifenabsatz
in diesem Jahr auf dem Niveau des Vorjahres liegen wird.

Il Markenbetriebe

I Freie Servicebetriebe

kfz-betrieb

I 49 %

Autohersteller o 3%

Reifenhersteller 3%

31%

I
e ——————————————— 7

; I 12 %
Reifenfachhandel I 22 %

I
et platt o m e 2395

- o 3%
Einkaufskooperation 0%

Handlerkollegen g’/‘é %
B 2%

29%

Sonstiges i 12%

Quelle: BBE Automotive,/»kfz-betrieb«

Die Fabrikatshéndler beziehen ihre Reifen vor allem direkt vom Auto-
mobilhersteller und vom ReifengroBhandel.
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Ben", bedauert der Verbands-
sprecher. Zu den Gewinnern
gehdrten vor allem die Auto-
hauser und Freien Werkstat-
ten.

Gut 50 Prozent aller Be-
fragten beziehen ihre Reifen
vom GroBhandel. Zudem be-
vorzugen knapp 30 Prozent
der Fabrikatsbetriebe und ein
Viertel der markenunabhan-
gigen Unternehmen die Inter-
netplattformen als Einkaufs-
quelle. Auf die Frage ,Welcher
B2B-Onlineanbieter ist lhnen
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bekannt?" nannten 48 Prozent
der Vertragshandler und 35
Prozent der Inhaber von Freien
Werkstatten ,Tyre 24", Diese
Internetplattform haben bisher
aber nur 29 beziehungsweise
24 Prozent der befragten Un-
ternehmen genutzt.

Norbert Rubbel

> kfz-betrieb oNLINE
Unser BIX-Archiv finden

Sie unter
www.kfz-betrieb.de/
branchenindex.
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Generell vermarkten die freien Servicebetriebe weniger Reifen als ihre

markengebundenen Kollegen.
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Rund die Hélfte der Befragten hat die genannten Onlineplattformen
fir den Reifeneinkauf noch nie genutzt.

www.kfz-betrieb.de
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