
 

Kooperation von SEMAG und Tyre24 hat sich offenbar bewährt  
Die Tyre24 GmbH und die SEMAG – Tochter des Verbandes der Vermittler und Servicepartner für 

Mercedes-Benz e.V. (VVMB) – ziehen nach zwei Jahren der Zusammenarbeit ein positives 

Zwischenfazit ihrer Kooperation, durch die den 415 VVMB-Mitgliedern als Dienstleistung der 

Zugriff auf eine speziell auf ihre Bedürfnisse eingerichtete Version der B2B-

Onlinereifenhandelsplattform unter www.tyre24.de angeboten wird. Mittlerweile sollen bereits 

über 70 Prozent der VVMB-Mitglieder dieses Angebot 

nutzen und 15 ausgewählte Großhändler darüber hinaus ein 

besonders auf die Mercedes-Händlerbetriebe 

zugeschnittenes Sortiment zu – wie es heißt – „speziellen 

SEMAG-Partnerkonditionen“ anbieten. „Die Tyre24 GmbH 

hat sich von Beginn an als verlässlicher Partner gezeigt. Mit 

der Kooperation stellen wir unseren Mitgliedern einen 

Service zur Verfügung, der es ihnen erlaubt sich 

konkurrenzfähig am Reifengeschäft zu beteiligen. Durch die 

günstigen Reifenkonditionen können unsere Mitglieder jetzt 

Zusatzservices anbieten, die sich positiv auf die Kundenbindung und Kundenzufriedenheit 

unserer Mitgliedsbetriebe ausgewirkt haben.“ sagt SEMAG-Geschäftsführer Holger Thon. „Wir 

möchten uns für den Vertrauensbeweis bedanken. Das Reifengeschäft wird in vielen 

Autohäusern leider noch zu wenig forciert. Durch die immer längeren Wartungsintervalle 

kommen die Kunden immer seltener in die Werkstatt. Mit fairen Reifenkonditionen und den 

daraus folgenden Serviceleistungen wie Reifeneinlagerung, Frühlings- und Winter-Check lassen 

sich sehr gute Zusatzgeschäfte generieren. Wir sind stolz, dass wir mit unserer Plattform einen 

Beitrag zu dem Geschäftserfolg der teilnehmenden VVMB-Mitglieder leisten können und freuen 

uns schon auf eine fortlaufende und für beide Seiten gewinnbringende Kooperation in den 

nächsten Jahren“, freut sich auch Michael Saitow, geschäftsführender Gesellschafter der Tyre24 

GmbH, über den Erfolg der Zusammenarbeit. cm 


