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Mit unserem Telefonservice sind wir personlich fir Sie da.

Grofe Reifenauswahl mit uber 1,5 Mio. Reifen auf Lager.

! -
Lieferservice mit eigenen Lieferfahrzeugen und Paketdienst innerhalb von 24-48 Std.. m

Wir empfehlen den Continental AllSeasonContact™,

/ Der Premium-Ganzjahresreifen fur lhre
Kunden: der AllSeasonContact™

i breite Marktabdeckung
hohe Markenbekanntheit

(ontinental %

Besuchen Sie unseren ncuen Reifen-Online-Shop

www.GOEGGEL.com



REIFENGROSSHANDEL IIII”

Neue Reifenzeitung 1/2020

Tyre24 will beim Erreichen neuer Kaufergruppen

in Europa helfen

Verkaufer profitieren von 40.000 aktiven Geschaftskunden

Der Trend der Digitalisierung halt auch im
B2B-Bereich weiter Einzug. Digitale Ver-
triebs- und Kommunikationskanale wer-
den demnach auch beim Handel mit Ge-
schafts- und Firmenkunden immer wich-
tiger. .Das geanderte Kunden- und Ein-
kauferverhalten verlangt von Herstellern
und Grofhandlern grundlegende Ande-
rungen der Beschaffungsprozesse furihre
Kunden', ist man etwa bei Tyre24 Uber-
zeugt. Nur wenn die Digitalisierung als
Chance begriffen und gewinnbringend
eingesetzt werde, konnten Lieferanten
weiterhin die Anforderungen der Kunden
erfullen. ,Die neutrale B2B-Plattform Ty-
re24 bietet Anbietern im Automotive-Be-
reich einen Marktplatz, Gber den diese ein-
fach und zu attraktiven Verkaufsprovisio-
nen ihre relevante Zielgruppe erreichen
und ihren Marktbereich europaweit chne
Aufwand erveitern kbnnen”, heift es dazu
in einer Mitteilung des Plattformbetreibers
Saitow AG. Denn: Auf Tyre24 werde inden
Segmenten Reifen, Felgen, Kfz-Ersatzteile
und Zubehor .ein Abbild des automobilen
Aftermarkets® mit mehr als zehn Millionen
Artikeln geschaffen.

Produkte werden auf Tyre24 sortiert nach
Relsvanz angezeigt. In Verbindung mit ei-
nem intelligenten Warenkorb® wiirden Ver-
sandkosten und Lieferzeiten nach den Kun-
denbedirnissen vollautomatisch berech-
net. Als fuhrende Plattform im B2B-Telle-
handel koppelt Tyre24 eigenen Aussagen
zufolge 2.000 Verkaufar mit 40.000 poten-
ziallen Kaufern in neun europaischen Lan-
dern und vermittele so jahrlich ein Handels
valumen von rund einer Milliarde Eura, Tag-
lich wirrden bis zu 100000 Bestellungen
iiber das Portal abgewickelt.

Der Verkauf findet direkt zwischen An-
bieter und Kaufer statt. Somit habe Tyre24
selbst keine eigene Handelsmarge. Auch
verkauft Tyre24 selbst keine Ware und stelle
dadurch keine Konkurrenz zu den Anbigtern
dar. Der Einkauf Gber Tyre24 ist ausschliefi-
lich registrierten und bonitatsgepriften Ge

schaflskunden gegen eine geringe “

monalliche Investition® vorbehallen.
Somit biete Tyre24 _ein ideales Um-
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preis anfallende Provision oder ei-
ne produktabhéngige Provision.
Da nur registrierte und zahlende
Abogeschéftskunden aufder Platt-
form einkaufen kinnen, fallan die
Iransakticnskosten fir die Ver-
kauter im Vergleich zu Mitbewer-
bern niedrig aus und machen die
Plattform fiir den Verkauf von Waren attrak-
tiv®, betont man dazu in Kaizerslautern, wo
die die Plattform Tyre24 betreibende Saitow
AG ihren Sitz hat.

Die Artikeldaten werden in einem stan-
dardisierten Format an die Plattform tber-
mittelt, Neben Angaben zum Artikel (z B, Ar-
tikelnummer des Herstellers, Markenname)
zahlen dazu auch Infos zu Preis und Verflig-
barkeit. Angebotsdaten, vor allem zu Preis
und verfligbarer Menge, milssen von den
Anbistarn in ainem CSV-Format auf ainem
FTP-Server fur Tyre24 fir die weiters Verar-
beitung bereitgestellt und vor allem regel-
malig akiualisiert werden, Da Tyre24 im Be-
reich Teile und Zubshor mittels eines zentral
varwalteten Artikalstamms auf Basis von
TecDoc- und DVSE-Daten Uber relevante
Artikeldaten und -beschreibungen verfligt,
missen Anbieter aufer den genannten In-
formationen keine weiteren Detailangaben
zu ihren Arikeln an das Portal ubermitteln.

Im Fokus des Teileportfolios bei Tyre24
stinden derzeit VierschleiB- und Reparatur
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set e §2B-J’L1t[:'mrn zahlt 40.000 potenzielle
ischen Landern und vermimel 0 jahrlich gin 8
edner Milliardn Furp )

Kiuger in naun Europd
Handelsvolumen von rund

lelle aus 1AM und OES; wie bei den Reilen
gehe es dabel vor allem um im Markt be-
kannte Marken, die von Werkstattkunden
unter anderem aufgrund ihrer Cualitat stark
nachgefragt wirden.

Um dem Thema Servicegualitdl mehr
Gewicht zu verleihen, kinnen sich Anbister,
die pewisse Qualtdtsstandards und -krite-
rien erflllen, auf der Plattform als Premi-
umlieferant® qualifizieren. Der Status ,Pre-
miurmlieferan” werde durch lyre24 anhand
von Kriterien vergeben und kinne nicht
kauflich erworben oder gebucht werden. Die
Jdurchweg messharen Kriterien® umfassen
unter anderem eine hohe Kundenzufriedan-
heit, eine spate segenannte Cut-0Off-Zait, in-
nerhalb der Bestellungen noch am gleichen
Tag bearbeitet und versendst werden, eine
geringe Stornogquote, ein Zuverlassiges Ver-
sandtracking sowie regelmafiige, zeitnahe
Updates von Preisen und Bestanden durch
den Anbigter auf dem Portal. ah
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