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VERLIEBT IN FARBE.
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Professionelie Fahrzeug-
lackierer wissen: Dis Suche
nach dem exokten Farbion s
cos A und O Mit Stondax, dem
aurapawait filkrenden Anbiatar
von Autoreparoturiocken, kom
man Sie schnell und sicher ons
Ziol. Intarmationen tinden Sie
uriter www standcx.at

Die Kunst des Lackierens.



Tyre24 Unternehmensgruppe
mit Messe sehr zufrieden

inen rundum gelungenen

Messeauftritt verzeichnete die
Tyre24 Unternehmensgruppe bei
ihrer Premiere auf der AutoZum,
An zwei Messestinden prisentier-
ten sich die beiden eigenstindi-
gen Geschiiftsbereiche AZEV Alu-
rad GmbH und Tyre24 GmbH in
Salzburg. .Unsere beiden Messe-
stiinde waren an allen Messetagen
sehr gut frequentiert. Besonders
das Lounge-Konzept des Tyre24-
Standes mit der Bewirtung und
den speziellen Tyre24-Pralinen
wurde von den Besuchern be-
geistert wahrgenommen’, so Sa-
scha Namolnik, Leiter Marketing
Tyre24 Unternehmensgruppe.
Der Stand bot auken durch die
zehn Beratungsterminals die
Miglichkeit, den DBesuchern live
vor Ort die B2B-Onlineplattform
www.lyre24.al, das Online-Shop-
svstem Tyre Shopping PRO und

Tyre24 Geschaftsfiihrer Michael
Saitow war mit dem Messeauf-
tritt sehr zufrieden

das Warenwirtschafltssystem zu
demonstrieren.

Lockere Atmosphiire. Im In-
neren lud der Stand mit beque-
men und stylishen Sitzgelegen-
heiten ein fir Gesprédche in locke-
rer Atmosphire. So konnten bei

o i

Modern und stylish prasentierte sich die Tyre24 Unternehmensgruppe

an ihrem Messestand. Besucher konnten sich bei Beratungsterminals
liber die Produkte der Online-Handelsplattform fiir Reifen, Felgen,

Fahrwerke und Zubehir informieren

zahlreichen Gespriichen alte Ge-
schiiftsbeziehungen gepflegl, aus-
gebaut und neue Kunden begeis-
tertund gewonnen werden. Auch
Michael Lenharlt, Betriebsleiter
bei AZEV, war mit dem Messeauf-
tritt zufrieden: ,Die AuloZum war
fiir AZEV ein gelungener Start in
ein ereignisreiches Messejahr.
Die nach der Ubernahme durch

die Tyre24 Unlernehmensgruppe
bei AZEV eingefiihrte Struktur
des Direktvertriebs wurde von
den Fachhindlern mit grofer Zu-
stimmung und Begeisterung ange-
nommen. Die Fachhiindler in Os-
terreich waren weiterhin von der
Flexibilitdt und dem neuen attrak-
tiven Preissystem des AZEV Rider-
Programms positiv angetan.” 4



